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MILANO 19 OTTOBRE 2%

Novotel Ca Granda - viale Suzzani 13

CODICE 22116

CORSO i
TEORICO PRATICO

PARTECIPANTI 25

QUANTO SBIANCHI NEL TUO STUDIO?

VIVIANA CORTESI
ARDIZZONE

CREDITI

ECM 11

ACCREDIIIAATO PER

ODONTOIATRI E
IGIENIST

DENTALI

Lo sbiancamento come strumento di
marketing dello studio odontoiatrico

PROGRAMMA

Parte teorica

Premessa: quali classificazioni e quali linee
ci ha imposto la Direttiva Europea 2011/84?

® Sbiancanti Cosmeti-
ci e dispositivi medi-
ci: le concentrazioni
e gli agenti chimici
autorizzati.

® Sbiancanti free-use:
come & cambiato il
mercato nella gran-
de distribuzione.

e Chi ha le competen-
ze per sbiancare e
chi puo acquistare
gli sbiancanti.

e Competenze e limiti
per I'igienista.

e Indicazioni e limiti:
chi, come e quando
sbiancare.

Principi attivi dello
sbiancamento e
concentrazioni:

® Perossido di carba-
mide e perossido di
idrogeno.

* Meccanismo dello
sbiancamento.

in collaborazione con

® Su quale dimensioni
del colore agisce
lo sbiancamento:
tinta-croma-valore.
 Codifica del colore.
e Sintesi, discromie
dentali e predicibilita
di sbiancamento.

Tecniche di sbianca-
mento: domiciliare o
professionale.
Mini-bleaching o
sbiancamento rapido:
la nuova sfida.

Come sviluppare
abilita di marketing:
come proporre il
preventivo e “ven-
dere”, “convincere”.
Le giuste competen-
ze, la selezione del
paziente e della giusta
procedura.

Casi clinici e gestione
del follow-up per il
mantenimento del
successo ottenuto.

ULTRADENT
— JCET S, MG
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Parte pratica

Realizzazione della mascherina.
(L'esercitazione pratica sviluppe-
ra le abilita dei partecipanti nel
creare le mascherine individuali
per lo sbiancamento domiciliare
su modello in gesso preparato
precedentemente secondo le
indicazioni che saranno state for-
nite al momento dell’iscrizione).

Materiale fornito
per P’esercitazione:

L'organizzazione mettera a

disposizione del corsista:

¢ uno/due fogli in polietilene
per la costruzione delle
mascherine;

* la resina per creare il serbatoio
sui modelli;

¢ |a lampada per foto-polime-
rizzare;

* la termo-formatrice per
eseguire personalmente le
mascherine;

* |a un kit omaggio per sbianca-
mento domiciliare.

Lo Sbiancamento Dentale:
un Profit Center per
generare valore e
fidelizzazione allo studio.

La quota comprende il pranzo di lavoro nel ristorante dell’albergo

QuoTAa pI PARTECIPAZIONE € 368,00 + va

per iscrizioni entro I'11 AGOSTO € 198, 00 + IVA

ORARI REGISTRAZIONE

INIZIO LAVORI
9,00

PAUSA PRANZO
13,00

RIPRESA LAVORI
14,00

CHIUSURA LAVORI
18,00

niacme.itwww.edizioniacme.it






